LA SOLIDITA CHE ARRIVA DA OLTRE

CONFINE

UNIRE LA VASTA RETE DI CORRISPONDENTI DI AEC CON LA CAPACITA
SOTTOSCRITTIVA DI PartnerRe. CON QUESTO OBIETTIVO NASCE

UNA NUOVA PARTNERSHIP INTERNAZIONALE NELLRC
PROFESSIONALE. GLI ASSICURATORI ESTERI TORNANO A GUARDARE

CON INTERESSE ALLITALIA

PartnerRe: UNA PARTNERSHIP FORTE

ra i principali riassicuratori, PartnerRe forni-
sce capacita multi rischio alle compagnie as-
sicurative. Di recente, ha istituito una nuova
entita, PartnerRe Wholesale con I'obiettivo
di offrire copertura per rischi, professionisti e piccole
e medie aziende, compresa la Rc professionale per
Directors & Officers (D&O) e I'Rct (Responsabilita
civile terzi).
PartnerRe Wholesale operera attraverso una rete di
distribuzione a livello mondiale composta da Mana-
ging general agent (Mga’s, agenzie di sottoscrizio-
ne), tra cui Aec, broker e assicuratori che sottoscri-
vono rischi utilizzando PartnerRe Ireland Insurance
Limited.

Un mercato dalle grandi potenzialita, quello italiano.
Partendo da questo assunto, Aec ha ottenuto da Par-
tnerRe Wholesale, tra i principali player nel mercato
riassicurativo, I'autorizzazione a sottoscrivere, in Ita-
lia, i rischi per la responsabilita civile dei professio-
nisti.

“L'obbligatorieta dell’Rc professionale e il deficit nella
sottoscrizione di coperture da parte dei liberi profes-
sionisti italiani — spiega Elisabetta Ibba, responsabile
dell'intermediazione e sviluppo nuovi progetti di Aec
— fanno del nostro Paese un mercato di grande inte-
resse per le societa straniere. In questo senso, si inse-
risce la recente partnership sottoscritta da Aec con un
importante player internazionale assicurativo, quale
PartnerRe Wholesale, attivo in questo specifico ramo,
che, da riassicuratore, ha scelto di entrare nel merca-
to diretto, attirato proprio dalle potenzialita offerte dal
mercato domestico.

Elisabetta Ibba,

responsabile dell’intermediazione e sviluppo nuovi progetti di Aec

Grazie alla nostra specializzazione nell’'Rc professio-
nale — continua la responsabile — siamo i primi partner
nel mercato italiano e questo ci consente di distinguer-
ci, non tanto nel prodotto o nella tariffa, quanto nella
grossa capacita assicurativa, ovvero nella garanzia per
il cliente di sottoscrivere un contratto con una grossa
compagnia che offre le maggiori tutele in sede di sini-
stro”.

Una forza che assicura ai singoli professionisti e alle
piccole imprese, la retroattivita illimitata e una co-
pertura estremamente ampia. “La nostra rete di 800
intermediari, tra broker e agenti, avra a disposizione
una piattaforma di quotazioni on line che consente di
raggiungere, in modo semplice e veloce, un elevato nu-
mero di assicurati, contribuendo — conclude Ibba - a
colmare il deficit assicurativo che ancora caratterizza i
liberi professionisti nel nostro Paese”. L.S. PN
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