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La semplicità, sia nella proposizione d’offerta, sia nella 
capacità del cliente di comprenderne le caratteristiche 
e i benefici. Questo l’obiettivo dell’ultimo lancio di Assi-
moco, Easy Orizzonte, prodotto pensato per proteggere 
l’universo familiare in modo semplice.
”Il mese di settembre – racconta Elisabeth Cellie, re-
sponsabile marketing, formazione e reti di Assimoco 
– segna il debutto di Easy Orizzonte, la nuova arrivata 
tra le soluzioni che abbiamo studiato per la protezione 
della famiglia. Nel dettaglio, il nuovo prodotto si rivolge 
ai nuclei familiari giovani che, anche senza grandi di-
sponibilità finanziarie, desiderano proteggersi e tutelarsi 
economicamente”.
La gamma di offerta Assimoco abbraccia sia un prodotto 
di prima protezione, per la tutela economica del tenore 
di vita negli anni immediatamente successivi a eventi di 
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particolare gravità, sia prodotti e strumenti di consulen-
za mirati alla completa messa in sicurezza della famiglia. 
“Il tema della protezione – conferma Cellie – è centrale 
per Assimoco. Beneficiando dell’analisi dei bisogni delle 
famiglie, emersi dal nostro primo rapporto Assimoco Un 
NeoWelfare per l’Italia, autoprotezione, mutualità e co-
operazione, presentato alla Camera dei deputati lo scor-
so maggio, abbiamo strutturato un percorso formativo e 
strumenti per il servizio al cliente che coniugano sempli-
cità, esaustività e un approccio a tutto tondo rispetto alle 
esigenze delle famiglie italiane. I corsi, totalmente gra-
tuiti, come è accaduto nei mesi scorsi per le tematiche 
legate al risparmio, saranno dedicati alla rete di agenzie, 
alle banche e alle agenzie di riferimento sul territorio”.

LA LINEA EASY ASSIMOCO

Easy Assimoco è una linea di offerta assicurativa 
del gruppo dedicata alla protezione della casa e 
della famiglia. L’ultimo prodotto nato è Easy Oriz-
zonte che prevede una copertura assicurativa in 
grado di tutelare l’assicurato e la sua famiglia in 
caso di eventi spiacevoli e mette a disposizione 
un capitale per la prima protezione, anche a par-
tire da 10 euro al mese.
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