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tecnologie, reclutando pazienti come partner di speri-
mentazione e collaborando con istituzioni e fondazioni
di ricerca, ha contribuito a scoprire le cause genetiche
della malattia abbattendo a monte i costi della ricer-
ca tradizionale, altrimenti insormontabili. In sostan-
za, il programma invitava tutti coloro a cui era stato
diagnosticato il Parkinson a donare il proprio Dna e
a compilare un questionario sul proprio stile di vita e
sulla salute. In cambio della partecipazione, i volontari
avevano accesso gratuito ai servizi di genetica perso-
nale di 23andMe. Un esempio di come le informazioni
condivise, archiviate su un database sfruttando I’espe-
rienza e la partecipazione collettiva, possano accelera-
re i progressi della medicina.

WAVEMAKER,

AGENTI DEL CAMBIAMENTO

La capacita di raggiungere cio che prima era irrag-
giungibile, di raccogliere finanziamenti da fonti non
utilizzate in precedenza, e di sfruttare le reti sociali,
sta dando vita a nuovi mercati. [ wavemaker, soggetti
promotori del cambiamento, misurano il successo non
in base al profitto in termini di soldi, ma in base agli
impatti positivi che producono. Risulta innegabile che i
contratti tradizionali che prevedono lo scambio di de-
naro tra cessione di beni o prestazione di servizi rico-
prono un ruolo determinante: ma i solutori di problemi
sociali mirano oltre questo orizzonte. Vale a dire che si
avvalgono sempre piu di mezzi creativi per la promo-
zione di risultati socialmente utili attraverso I'utilizzo
innovativo delle risorse che concorrono allo sviluppo
della soluzione. Come nel caso della societa D.Light,
sui cui ha investito Omidyar Network (del fondatore
di eBay, Pierre Omidyar), e che adotta un approccio
unico ai problemi sanitari dei Paesi in via di sviluppo,
offrendo piccole lanterne solari a prezzi irrisori. Con-
siderando che nel mondo, secondo le rilevazioni del-
la societa di Omidyar, una famiglia su quattro non ha
accesso alla luce, I'alternativa principale e rappresen-
tata dal kerosene. Questo combustibile presenta pero
almeno due criticita: molte persone non se lo possono
permettere e inoltre, stando alle indicazioni della Uk
health protection agency, & dannoso per la salute e per
I'ambiente. Cosi il fondatore di D-Light, Sam Goldman,
ha colto la grande importanza che I'impatto di una
lampada alimentata dai raggi solari, e a basso costo,
poteva generare, risultando decisiva nella risoluzione
di una simile problematica. Il suo progetto ha ricevuto
il via libera da Omidyar ed & stato messo in contatto
con il colosso dello sviluppo sostenibile Brac, che pro-
muove una massiccia diffusione di lanterne solari. Nel-
la previsione di D-light, alla fine del 2015, le sue lam-
pade alimentate dai raggi solari avranno raggiunto 50
milioni di persone in tutto il mondo. Da qualche tempo,
per rilevare i progressi compiuti e facilitare il raggiun-
gimento degli obiettivi, & addirittura nata una branca
completamente nuova di consulenza specializzata nel-
lo Sroi (social return on investment): ritorno sociale
sull’investimento. Allo stesso modo in cui gli analisti
usano rating e parametri di valutazione per stabilire
i ritorni, cosi gli investitori che fanno riferimento allo
Sroi si rivolgono a esperti imparziali per farsi indicare
le aree promettenti su cui scommettere i loro soldi.
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